Сотрудничество по открытию мехового магазина “Golden Fox”

Меховой салон «Golden Fox» приглашает к сотрудничеству. Своим партнерам – эксклюзивным дистрибьюторам Меховой салон «Golden Fox» предоставляет следующий бонус-пакет:
Эксклюзивный дистрибьютор – клиент, представляющий торговую марку “Golden Fox” на определенной географической территории в концептуально оформленном магазине. 
Концептуальный магазин – магазин, торговой площадью от 40 кв. м, расположенный в торговом центре с ценовым рядом от 60$ в розницу или отдельно стоящий, но на главной торговой улице города в ряду магазинов, предоставляющих в ассортименте одежду по цене от 60$ в розницу. Магазин должен быть оформлен в соответствии с фирменным стилем марки “Golden Fox” торговое оборудование, вывеска, лайт боксы, P.O.S. 
Требования к магазину, расположенному в торговом центре: 

1. площадь Торгового центра от 10000 кв.м. 

2. торговая площадь магазина не менее 40 кв.м. 

3. этаж не выше второго 

4. расположение в центральной части ТЦ 

5. желательно наличие витрин 
6. торговый центр предоставляет известные марки с ценовым рядом розницы от 60$.
7. высота помещения не менее 3-х м. 

Для согласования торговой площади необходимо предоставить: 

1. карту города 

2. отмеченное на карте расположение предполагаемого магазина 

3. перечисление близлежащих торговых точек и других сооружений 

4. фотография фасада 

5. фотографии интерьера магазина 

6. предоставление плана магазина и плана этажа (для торговых центров) 
Бонус пакет  - поддержка бизнеса: 

1. Предоставляется эксклюзивное представление марки в Вашем городе.
2. Помощь в подборе коллекции.
3. Право приоритета при заказе продукции.
4. Доставка груза до транспортного агентства в г.Ханты-Мансийске для отправки    груза в Ваш город.

5. Единая политика  цен в рознице.
6. Предоставление дополнительной скидки на закупки. 
7. Рекламная поддержка:

А) ежесезонное размещение рекламы торговой марки в модных СМИ с указанием адресов магазинов;

Б) предоставление рекламных материалов;
В) упоминание партнеров в рекламных кампаниях;
Г) рекламная полиграфия (фирменные каталоги коллекций, визитки); 
Д) размещение информации о партнерах на веб-сайте компании.
Стоимость сезонной коллекции – 1,0-1,3 млн. руб. 
Оплата: 
1. Поэтапный выкуп заказанной сезонной коллекции.
2. Возможность отсрочки платежа под банковскую гарантию.

Последовательность работ по открытию фирменного магазина:
1. Предварительный обмен информацией по телефону или e-mail 

2. Личная встреча 

3. Выбор и утверждение торговой площади под магазин 

4. Выбор формы сотрудничества
5. Заключение договора 

6. Утверждение даты открытия 

7. Дизайн-проект магазина 

8. Заказ коллекции 
